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Program szkolenia

"Negotiations in English” — szkolenie z zakresu presjonalnego
prowadzenia spotkai biznesowych w ¢zyku angielskim

9.00 — 11.00 Negotiationgwroty, wyraenia i gzyk negocjacji /teksty z wyganiami
formalnymi i nieformalnymi, praktycznaviczenia i testy
jezykowe/;

1. Business Vocabulary: budowanie i poszerzanie sicziai biznesoweg@iyka
angielskiego
2. Speaking Activities: praktyczne wykorzystanie wagrai zwrotodw i w czasie negocjaciji

11.00 — 11.20 Coffee Break

11.20 — 13.20 Communication In English

wyrazanie watpliwosci
zgtaszanie nowych propozycji
udzielanie rad

wyrazenia grzeczrgciowe
teksty i¢wiczenia praktyczne

agrwnhE

13.20 — 13.40 Coffee Break

13.40 — 15.40 Practical Approach to Negotiationspodejcie praktyczne do
egocjacji

teksty dotyczce strategii i technik negocjacji
odgrywanie scenek

¢wiczenia gramatyczno-leksykalne

dyskusje dotyczce poszczegoblnych etapow negocjaciji
rozmowy na tematy biznesowe

agrwnhE
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