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»POZNAJ SWOJEGO ANIOLA”

IDEA ANIOLOW BIZNESU

8.30 — 9.00 Rozpoczecie
9.00 - 10.15

SEED CAPITAL, START UP CAPITAL

= geneza powstania business angels na polskim rynku

= cechy charakterystyczne dla projektéw we wspoétpracy z Aniotami Biznesu

= obecny rozwoj i prognozy dla segmentu finansowego Aniotéw Biznesu
10.15 — 10.30 Przerwa kawowa

10.30 - 13.00
ANIOLY BIZNESU

krzywa rozwoju inwestycji — czyli w rozwoj przedsiebiorstwa moze wigczyé sie Aniot Biznesu?
zakres i mozliwosci wsparcia dla biznesu
kogo wspierajg anioty biznesu?
motywy dziatania Aniotéw Biznesu
profil aniota biznesu w dojrzatych gospodarkach i Polsce
charakterystyka i portret psychologiczny
zasady prowadzenia rozmow z Aniotami Biznesu
ocena profilu planowanej spotki portfelowej
wkiad Aniotéw Biznesu w budowanie wartosci spotki — CASE STUDY
13.00 — 13.30
CHRON SWOJA IDEE — CZYLI JAK ZABEZPIECZY € POMYSt?
= formy zabezpieczenia projektu i jego informacji
= zgloszenia patentowe i wzory przemystowe
= rola umowy o poufnosci i jej konsekwencje - case study
13.30 — 14.15 Przerwa na lunch

14.15 - 14.45
JAK ZNALE ZC INWESTORA? — CASE STUDY

= oferta inwestycyjna ze strony pomystodawcy — jak jg przygotowaé?
= wspoOtpraca w zakresie przygotowania oferty inwestycyjnej

14.45 -15.30
MOZLIWOSCI WERYFIKACJI POSZCZEGOLNYCH ETAPOW PRZEDSI EWZIECIA —
CASE STUDY

= etapy realizacji projektu
= potrzeby w zakresie informaciji kluczowych dla projektu oraz ich weryfikacja

15.30 - 16.00
DALSZE SCIEZKI ROZOWJU

= pozyskanie finansowania ze srodkdw Unii Europejskiej
= pozyskanie inwestora dodatkowego — projekty w ramach Dziatania 3.1 PO I1G

INNOWACYJNA UNIA EUROPEJSKA
E GOSPODARKA «EARR PARP @ L

NARODOWA STRATEGIA SPOINOSCI

PROJEKT WSPOLFINANSOWANY ZE SRODKOW UNII EUROPEJSKIEJ W RAMACH EUROPEJSKIEGO FUNDUSZU ROZWOJU REGIONALNEGO
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_KAPITAL NA ROZWO)”

8.30 — 9.00 Rozpoczecie
9.00 - 10.30

PROCES NAWIAZANIA WSPOLPRACY Z ANIOLEM BIZNESU
= jakich srodkéw oczekiwaé?

jak nawigzac relacje z inwestorem?

jaka stopa zwrotu z inwestycji interesuje Aniota Biznesu?

rola informacji o produkcie i rynku

rola zespotu menadzerskiego
= koncepcja ,wyjscia“ z biznesu

10.15 - 10.30 Przerwa kawowa

10.45-11.15

OGRANIZACJE ANIOLOW BIZNESU — CZEGO OCZEKIWA C?
11.15-12.15

OPIS PROJEKTU INWESTYCYJNEGO
= jak przygotowac opis projektu?

demonstracja korzysci

jak opisac¢ oczekiwania finansowe?

rola detali w opisie projektu

rola umowy o zachowaniu poufnosci

12.15-13.00

PROJEKT Z ANIOLEM BIZNESU TO BUDOWA RELACJI
= jak oceni¢ priorytety Aniofa Biznesu
= praca z Aniotem Biznesu — czego mozna oczekiwac?
= ocena doswiadczenia Aniota Biznesu

13.00 - 13.30

PROCES INWESTOWANIA
= sprawdzenia zdolno$ci finansowej Aniota Biznesu
= negocjacje w zakresie kluczowych kwestii biznes planu
= weryfikacja informacji przekazanych Aniotowi Biznesu
= negocjacje umowy inwestycyjnej

13.30 — 14.15 Przerwa na lunch

14.15 - 14.45

PROCES INWESTOWANIA cd.
= sprawdzenia zdolnosci finansowej Aniota Biznesu
= negocjacje w zakresie kluczowych kwestii biznes planu
= weryfikacja informacji przekazanych Aniotowi Biznesu
= negocjacje umowy inwestycyjnej

14.45 - 15.00

STRATEGIE WYJSCIA

= przekazanie dla czlonka rodziny
= sprzedaz projektu
= likwidacja biznesu
15.00 - 16.00
DOKUMENTACJI INWESTYCYJNA

= 0g6lny opis projektu

= biznes plan i jego zalozenia
= analiza rynku
= analiza due dilligence
= wycena know-how
- u || - u
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NARODOWA STRATEGIA SPOINOSCI
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